
SALES MANAGER

Esslingen | Vollzeit|Teilzeit (m|w|d)

WIR FEUEN UNS AUF DEINE BEWERBUNG. LET´S BEGINN!

WIR BIETEN DIR
- eine attraktive, leistungsgerechte Bezahlung | Bonus nach Vereinbarung
- Urlaubsgeld
- Firmenwagen 
- Firmen-Hardware (Handy, Laptop)
- Home Office - Möglichkeit
- flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege
- Aufstiegsmöglichkeiten innerhalb der Hotelgruppe
- Mitarbeiterevents und Rabatte in unseren Hotels (auch für Family & Friends)

DEINE AUFGABEN
- aktive Akquise und Gewinnung von Neukunden im Segment Corporate & MICE 
- Durchführung von Vertriebsmaßnahmen: Organisation, Planung und Überwachung von Sales-Aktionen
- Planung und Organisation sowie Nachbereitung von Kundenveranstaltungen und Messebesuchen 
- Organisation und Durchführung von Hausführungen
- Aufbau, Pflege und Betreuung des Kundenstammes
- enge Zusammenarbeit innerhalb der Sales- und Marketing-Abteilung 
- Ausarbeitung, Verhandlung und Erstellung von Firmenverträgen
- allgemeiner Schriftverkehr

DEIN PROFIL
- Du hast bereits eine abgeschlossene Berufsausbildung bzw. Studium oder bist mittendrin?
- (erste) Berufserfahrung in der Hotelbranche sowie im Sales Bereich ist von Vorteil
- ein ausgeprägtes organisatorisches Talent und ausgezeichnete Kommunikationsfähigkeiten
- sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift
- gepflegtes Erscheinungsbild, gute Umgangsformen und ein sicheres Verhandlungsgeschick
- Reisebereitschaft und PKW-Führerschein
- Stressresistenz, Teamfähigkeit und eine absolute Dienstleistungseinstellung

WIR SUCHEN GINNIES!

Sende bitte Deine aussagekräftige Bewerbung, inklusive Deiner Gehaltsvorstellung und Deinem frühesten  
Einstiegstermin, als PDF an unsere Personalabteilung: bewerbungen@ginn-hotels.com

GINN Apartments Stuttgart-Esslingen
Martinstraße 23 | 73728 Esslingen
www.ginn-hotels.com ginn.hotels


